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L E  C O N T E N U  D E  L A
F O R M A T I O N 

FONDS DE COMMERCE

FINANCEMENT ET GESTION

Définir ses critères de recherche
Identifier les différentes méthodes de recherche d’un fonds de commerce
Connaitre les éléments constituant un fonds de commerce
Trouver et valider une cible
Décrire les différents types de reprise
Identifier les acteurs dans une reprise de fonds de commerce
Identifier les mécanismes de diagnostics d’une cible
Exercice : Tout le contenu est délivré en pédagogie active : Exercice,
brainstorming, Quiz, discussions, cas pratiques, activités ludiques….

Calculer la valeur d’un fonds de commerce
Construire un plan de financement initial
Réaliser un prévisionnel sur 3 ans
Construire les tableaux pour piloter son activité
Identifier les différents indicateurs de contrôle
Gérer au quotidien son commerce
Exercice : Tout le contenu est délivré en pédagogie active : Exercice,
brainstorming, Quiz, discussions, cas pratiques, activités ludiques…
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L E  C O N T E N U  D E  L A
F O R M A T I O N 

BANQUE

JURIDIQUE

Citer les différentes formes de baux commerciaux, les éléments clés et le
renouvellement
Identifier le cadre juridique d’une promesse de vente
Lister les éléments de blocages avant la signature de la promesse
Lecture d’une promesse de vente et d’un bail commercial
Comprendre l’impact social et fiscal de la structure juridique sur la rentabilité d’un
fonds de commerce
Créer administrativement son entreprise
Exercice : Tout le contenu est délivré en pédagogie active : Exercice, brainstorming,
Quiz, discussions, cas pratiques, activités ludiques….

Rédiger un Business Plan vendeur
Construire son dossier bancaire
Soutenir une demande de financement
Connaitre les garanties bancaires
Choisir son partenaire bancaire
Examiner les actions à mener face à un refus
Exercice : Tout le contenu est délivré en pédagogie active : Exercice,
brainstorming, Quiz, discussions, cas pratiques, activités ludiques….
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 6 modules
5 domaines

de
compétences

L E  C O N T E N U  D E  L A
F O R M A T I O N 

LA COMPTABILITE

Décrire le fonctionnement de la comptabilité d’une entreprise
Rédiger des écritures comptables
Comprendre le fonctionnement de la TVA, des immobilisations, du capital et du
compte courant d’associés, des salaires et des cotisations sociales, du calcul de la
marge brute, des charges autorisées du chef d’entreprise, le remboursement du
prêt bancaire....
Etudier et analyser des pièces comptables
Lecture et analyse d'un compte de résultat et du bilan comptable
Exercice : Tout le contenu est délivré en pédagogie active : Exercice,
brainstorming, Quiz, discussions, cas pratiques, activités ludiques….
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